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KI -  die neue Intelligenz 
im Vertrieb und Marketing
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KÜNSTLICHE 

INTELLIGENZ
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KI

UNWISSEN

ZWISCHEN

HYPE &
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KI ist Teil unseres 

Lebens geworden.
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Die ersten 21 Jahre

des 21en Jahrhunderts

2020
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Realität im
Mittelstand?
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KI ist nur für große 

Unternehmen relevant
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KI ist im Einsatz 

komplex und teuer 
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Wir haben 

keine Daten für KI
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Knowhow über KI-Technologie 

ist notwendig
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KI ersetzt Menschen
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TOP HINDERNISSE bei Einsatz von KI

Relevanz 

Daten 

Quelle: Insidesales

Investment

Knowhow

Akzeptanz 
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Künstliche Intelligenz: Was kann sie für den 
Vertrieb tun?

Vertrieb denn 
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Künstliche Intelligenz:

Was kann sie für den 
Vertrieb denn nicht tun?
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WEB DESIGN

TARGETING
DYNAMIC PROFILING

KONTEXT 
MARKETING

BRANDING

ONLINE WERBUNG &
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USER EXPERIENCE
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MONITORING

CONTENT 
GENERIERUNG

KI
revolutioniert 

das
MARKETING



Enabling Sales Performance www.wissence.at

EASY-TO-USE

ZUGÄNGLICH
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CONTENT: Text, Bild, Video

SOCIAL MEDIA Aktivitäten

MKT & SALES Materialien

KI-gesteuertes CRM

KOMMUNIKATION

KI-gestützter Onlineshop

ChatBot
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Keine Gründe
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